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Velkomst




Helhjertet interesse
og et samarbejde sd taet og neervaerende,
at vi fdr et gkonomisk venskab..




I Max Bank vil vi gerne vaere venner med vores kunder. Det be-
tyder ikke, at du skal invitere os med til familiefesten, men du vil
nok opleve en bank, der interesserer sig lidt mere for dig, end du
er vant til.

@konomi fylder nu en gang meget i en moderne hverdag. Derfor
synes vi ogsa, det skal ggres til en god oplevelse og til noget
spaendende at interessere sig for sin pkonomi.

Ikke fordi vi forventer, at du vil bruge meget tid pa at komme i
banken, ringe til os eller surfe pa vores hjemmeside. Men det skal
vaere nemt — og en god oplevelse, nar du ger det.



Det er ikke sikkert, vi er noget for dig!
"Man kan ikke ggre alle tilfredse”, siger man. | Max Bank tror vi,

det er rigtigt, og har derfor heller ingen ambition om at ville vzere

bank for alle.




Vi har valgt

at fokusere malrettet
pa at vaere bank

for virksomheder.

Og for udvalgte
private kunder..

...der investerer

Har du sparet nogle penge op pa en pensionsordning, eller har du
veerdipapirer liggende i et depot, er det vigtigt, at du far mest
muligt ud af din investering.

I Max Bank har vi et udvalgt hold af dygtige investeringsradgivere
med stor kompetence.

Med hgjaktuelle rad direkte fra vores dealerbord, skraeddersyede
radgivningskoncepter og et stort net af samarbejdspartnere, er
du sikker pa at fa den professionelle radgivning, der passer
praecist til dig. Og vil du investere uden at binde likviditeten, har
du ogsa mulighed for at lane til investering i Max Bank.

...der er boligejere

Ejer du fast ejendom, er det ogsa vigtigt, at du lpbende folger
dine gkonomiske muligheder. Ja, som boligejer har du i det hele
taget en mere kompleks pkonomi. Og derfor er det en fordel med
teet sparring og radgivning.

| Max Bank har vi derfor ogsa sat saerligt fokus pa at kunne
radgive boligejere pa en optimal made.

...der er unge og pa vej frem
Star du over for at skulle etablere nyt hjem og maske familie, ved
du, at der er rigtig meget at holde styr pa.

| Max Bank hjaelper vi dig med at strukturere de mange ting og
giver dig et overblik. Og vi giver dig de rad, du har brug for i for-
bindelse med etableringen, sa du i hpjere grad kan koncentrere
dig om alt det andet spaendende.



"Efter en naermere dialog med Max Bank fik jeg et sd godt indtryk
af banken, at jeq fik lyst til at etablere et bankmaessigt samarbejde
— i forste omgang pd investeringsomrddet. Her tilbyder Max Bank
nemlig efter min mening et genialt koncept. Siden har samarbejdet
udviklet sig til at omfatte hovedparten af mine private og firma-
maessige bankforretninger.”

PREBEN BRAAGAARD,
ADMINISTRERENDE DIREKT®R | KONSULENTFIRMAET COACHERS



...mod til mere med gkonomisk venskab
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Solid bank
med redder
tilbage til 19071,
der taenker
samarbejde

pa en ny made

Hvis vi skal vaere venner,

skal du jo ogsa vide lidt om, hvem vi er

Max Bank er etableret for mere end 100 ar siden, og hed tidligere
Haandvaerkerbanken. Banken er fra gammel tid forankret i den
sydsjaellandske muld — med hovedkontor i Naestved. Siden begyn-
delsen har vi arbejdet pa at vaere et klart alternativ til de af og til
lidt for traditionelle banker. Vi er derfor kendt som en meget in-
novativ bank med fokus pa at ga nye veje for at ggre kunderne til-
fredse.

Banken er bgrsnoteret og ejet af mere end 15.000 aktionzerer,
hvor stgrstedelen er bankens kunder. Og du kan naturligvis ogsa
kepbe aktier og blive medejer.

Kort sagt
Du far en radgiver, der vil vaere din pkonomiske ven, og som
kontakter dig uopfordret med gode rad og muligheder, du skal
overveje
Du far personlig radgivning, der er til at forsta, og nar det pas-
ser dig — dag, aften og weekend
Du far en uhgjtidelig bankcafé, hvor du altid er velkommen



KUNDERNE HAR ORDET

"Min mand og jeg har vaeret meget tilfredse med den rddgivning,
vi har fdet i Max Bank, da vi kebte og solgte bolig, som jo er en af
livets stgrste gpkonomiske beslutninger. Banken bakkede os op i hele
kabsforlgbet, fx var vores rddgiver med ude og se pd vores dremme-
bolig, fer vi skrev under pd papirerne.”

HANNE HANSEN
BOLIGEJER

"Jeg oplever at fd fuld service selv om det typisk foregdr pa lidt
skeeve tidspunkter. Jeg kan mere eller mindre ringe ndr som helst,
og det er jeg ovenud tilfreds med. Hertil kommer, at tonen og om-
gangsformen i Max Bank er dejlig uhgjtidelig, samtidig med at de
er kompetente, serigse og naervarende.”

Bo M@LLER HANSEN
YNGRE PRIVATKUNDE



MEDARBEJDERNE HAR ORDET

"Selvfalgelig viser skiltet pd facaden, vi er en bank. Men indenfor er
vi noget szerligt og med et helt anderledes miljg end i en tradi-
tionel bank. Som medarbejder trives jeg utrolig godt, og jeg gi’r mig
hver dag 120%.”

Louise NIELSEN
RADGIVER

"Jeg tror, bankens indretning er med til at skabe en sarlig god
stemning og godt samspil kollegerne imellem. Og det smitter
garanteret af pd alle, der kommer i banken. Jeg synes ogsd, det er
spaendende, at vi har sd taet kontakt med vores kunder, og respon-
sen fortaeller mig, at de virkelig foler, vi er med pad sidelinien.”

LARS RASSELNBERG
RADGIVER

"For mig er det meget vigtigt at vaere i en bank, hvor man bdde md
og kan ggre noget ekstra for kunderne. Hvor der er plads til en snak
om mere end vejret... og hvor vi kender vores kunder sd godt, at vi
pa den rigtige mdde kan fplge med i deres hverdag.”

MAJBRIT SCHROLLER
BANKTENDER



Max Bank A/S

Naestved:

Erhvervs- og Investeringscenter 55 78 o1 1
Direkte-center 56 16 51 00

City 5616 50 oo

Stor-Center 55 78 25 50

Slagelse 58 56 05 58
Vordingborg 55 36 05 05
Haslev 56 36 57 oo
Herlufmagle 55 50 54 0o
Faxe 56 77 10 oo
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Bank-Butik 56 16 51 00
Erhvervs- og Investeringscenter 56 16 53 oo
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