Foler du dig lidt
som baenkevarmer
i di nuvarende bank
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Max Bank Direkte-center

Radgivere med pondus — kommer, nar det passer dig

Vi gnsker pkonomisk venskab”

"Utroligt godt samarbejde og konkurrencedygtige priser afgjorde valget”
Tango-testen

Virksomhedskonsulent Preben Braagaard taler af erfaring

Bankens udvikling blandt landets bedste

”Selv hus- og bilkgb blev klaret over telefonen”

"Jeg oplever fuld service — selvom det tit er pa lidt skaeve tidspunkter”

Fa investeringsradgivning af din egen specialist
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»Formuepleje” i1ar

t attraktive
Prov GRATIS® markedets mes stninget,

£3 samtidig 5.000 kr. til kurtageomko
:gr du handler vaerdipapirer
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Lees mere pa bagsiden



Max Bank Direkte-center byder op!

Hvor det passer dig, nar det passer dig...

Vores Direkte-center er tilbudet til dig, der pnsker en bank,
der er teet pa, men som ikke er afhaengig af en fysisk filial
omkring hjgrnet...

Max Bank Direkte-center star for nytaenkning, nar det
gaelder samspillet mellem kunde og bank. Vi har taget det
bedste med fra internetbankerne og kombineret det med
den teette, personlige radgivning. Kompetent og helhjertet
som i den bedste specialforretning.

Det vil sige, du far de mest effektive og billige Igsninger
til alt det, du sikkert allerede udfgrer ved computeren i
dag. Og sa far du en radgiver, der kender dig, din gkonomi
og dine behov. Og som et vigtigt plus kan du altid komme
i personlig kontakt med os. Ikke bare til kl. 16.00, men ogsa
aften og weekend kan du fa et godt rad og et nu og her
svar, hvis det er det, du har behov for.

| dagligdagen holder vi kontakten via telefon og mail.
Og moder holder vi hos dig eller os, som du vil, og som det
passer ind i dit og familiens program.

@®konomisk venskab

Max Bank har gennem en arraekke haft en meget steerk
fremgang, som ogsa har givet genlyd omkring os. Forst og
fremmest har vi pa en reekke omrader teenkt bank pa en ny
og anderledes made. Og frigjort os fra traditioner, der ikke
matcher behov hos moderne kunder.

Kunder i Max Bank oplever, at begreber som opmaerk-
somhed og taet kontakt ikke bare er flotte ord pa glittet
papir, men har en reel vaerdi. Ja, faktisk gnsker vi at vaere sa
taet pa vores kunder, at vi kan opbygge et gkonomisk ven-
skab.

Pa de fplgende sider kan du laese udsagn fra kraevende
kunder, der har erfaring med Max Bank pa det grundlag,
som vi nu tilbyder dig.

Vi glaeder os til at vise de takter, vi mestrer, og som sikrer,
at du aldrig vil fgle dig som baenkevarmer i Max Bank.

Carsten Lund
Filialchef
Max Bank Direkte-center



Kunderne har ordet

”Vi har brug for
en bank, som er taet pad.
Sd valget af Max Bank
hanger sammen med
kombinationen af et
utroligt godt samarbejde
med vores bankrddgiver
— 0g sd de konkurrence-
dygtige priser.”

BANKEN ER TAT PA — OVER TELEFONEN

Som pilot i charterflyselskabet MyTravel er Jan Michelsen vant til at kommunikere over lange distancer.
Det samme gaelder i gvrigt for hustruen Camilla, der ogsa er pilot og flyver for Cimber Air.

Derfor ser egteparret, som privat bor i Frederiksvaerk, ingen problemer i at have deres bank i Naestved
— ogsa fordi ingen af dem har det med at overrende deres bank - sadan rent fysisk.

"Jeg har faktisk kun veeret i banken to gange,” for-
taeller Jan Michelsen. "Fgrste gang for at tjekke om
de virkelig havde indrettet den som en café, sddan
som vores radgiver havde fortalt. Og anden gang
var i forbindelse med Tyrkisk Aften, hvor jeg var ar-
rangementets levende indslag, fordi min kone og
jeg har kebt hus i Tyrkiet.”

Ellers foregar al kontakt med ’kontroltarnet’ i
Naestved via telefonen eller internettet. S3 selvom
Nzestved ikke ligger lige om hjgrnet, sa oplever vi
alligevel, at banken er teet pa.”




Ta’ en hurtig test

pa nettet og se straks,
om du og Max Bank
passer sammen

m Brug et par minutter pa nettet

m Udfyld vores Tango-test

m Fa vurderingen med det samme

m Deltag i lodtraeekningen om laekre praemier
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Kunderne har ordet

”Jeg foler naervaer, selvom jeg er fjernkunde. Jeg har to vitale
kontaktpersoner. De tager sig henholdsvis af mine investeringer
og mine gvrige forretninger, og det funker bare.

Det eneste, jeg savner, er 100% elektronisk dokumenthdndtering.
Men det kommer vel.”

o

GENIALT KONCEPT

Preben Braagaard er stifter af og hovedaktionzer samt administrerende direktor i konsulentfirmaet Coachers.
Hans ferste mgde med Max Bank foregik via bankens Investeringscenter.

”Jeg var vant til en forholdsvis reaktiv radgivning. Men efter
en nermere dialog med Max Bank, som udsprang af et
professionelt samarbejde om kursusvirksomhed, fik jeg et
sa godt indtryk af banken, at jeg fik lyst til at etablere et
bankmaessigt samarbejde — i forste omgang pa investe-
ringsomradet. Her tilbyder Max Bank nemlig efter min op-
fattelse et genialt koncept.”

”Siden har samarbejdet udviklet sig til at omfatte hoved-
parten af savel mine private som firmamaessige bankfor-
retninger,” siger Preben Braagaard.



Bankens udvikling
blandt landets bedste...

m Bankens forretningsomfang gget med 129% pa 5 ar
m Underspgelser viser, vi har nogle af Danmarks mest
tilfredse kunder
’ . Forretningsvolumen
® Omtalt som landets mest innovative bank (sum af garantier, udlan, indl3n og depotvol)

Mio. kr.

...skabt gennem nytaenkning

10.000

Blandt andet indretter vi afdelinger i totale cafémiljger for at sikre en afslap-

pet, ligevaerdig og uhgjtidelig stemning omkring radgivningen. Vi arbejder 7o
ogsa med szerlige radgivningskoncepter, som i praksis betyder, at vi ofte er 8.000
fremme med radgivningen, naesten fgr behovet er helt aktuelt. 7.000
Vi vil ogsa her sla et slag for vores Max FordelsPakker, hvor du som kunde 6.000
og aktionaer i banken slipper for at betale de fleste af dagligdagens gebyrer.
Lees mere pa www.maxbank.dk eller fa en snak med os. >o0
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Kunderne har ordet |

L

”Jeg har en travl hverdag, sd jeg har altsd
ikke tid til at sidde i banken, hver gang

der skal treffes den mindste lille beslutning.
: Jeg klarer 95% af bankforretningerne

‘Al H" over telefonen med min bankrddgiver,

" ! og det passer mig rigtigt fint.”
i\

—
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SELV HUS- OG BILK@B KLARES OVER TELEFONEN

Carsten Andersen er marketingchef for Canon Danmark og har selvsagt meget at se til i hverdagen.
Derfor var det heller ikke noget problem for ham, da hans bankradgiver gennem mange ar valgte at skifte
til Max Bank, og Carsten flyttede med. For han har alligevel ikke tid til at tage i banken.

”Jeg har selv ret godt styr pa mine bankforretninger, sa jeg
har ikke behov for at komme i banken sarligt ofte. Min
bankradgiver kender mig ogsa efterhanden rigtigt godt, sa
vores korrespondance sker som regel via e-mail eller tele-
fon. Vi har endda klaret bade hus- og bilkgb pa den made,
og jeg har faet saerdeles konstruktiv bistand i forbindelse
med geeldspleje og investeringer uden fysiske mgder. Det
er jeg fuldt fortrgstningsfuld ved.”

"Herudover har jeg nogle yderst konkurrencedygtige
vilkar og far en rigtigt god radgivning, der er tilpasset
specifikt til mine behov. Som kunde er jeg til enhver tid i
centrum, og Max Bank er altid handlingsorienteret. Det
vidner om en innovativ bank, som er meget fremtidsorien-
teret.”



Ring til din gkonomiske ven
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Kunderne har ordet

”Jeqg er pd arbejde fra mandag til fredag

fra meget tidlig morgen til sen aften.

Derfor er det afgorende at have en bank, som man
kan komme i kontakt med pa alle andre tidspunkter,
og som er parat til at servicere mig, ndr jeg er

i stand til at tage imod gkonomisk rddgivning.”

MAX BANK DIREKTE-CENTER ER EN OPLAGT MULIGHED

Bo Mgller Hansen er premierlgjtnant i haeren. Han og kaeresten Louise samt deres lille sgn, Julius, bor i en
ejerlejlighed i Kpbenhavns Nordvestkvarter. Bo arbejder i DANILOG (DANske Internationale LOGistikcenter)

i Vordingborg, der uddanner vaernepligtige efter den nye ordning med kun fire maneders vaernepligt. Han
pendler dagligt frem og tilbage, men selvom han kgrer imod stremmen bade i morgen- og aftentrafikken, sa
bliver der alligevel typiske tale om ganske lange arbejdsdage. Hertil kommer perioder med gvelser og andre
opgaver, som fx kan ggre det vanskeligt at ordne bankforretninger inden for bankernes normale abningstid.
Derfor sa han straks en oplagt mulighed, da han blev tilbudt at blive kunde i Max Banks Direkte-center.

"Jeg har oplevet at fa fuld service, selvom det typisk fore-
gar pa lidt skaeve tidspunkter. Jeg har mere eller mindre
kunnet ringe nar som helst, og det har jeg vaeret ovenud
tilfreds med. Hertil kommer, at tonen og omgangsformen i
Max Bank er dejlig uhgjtidelig, samtidig med at ydelsen er
kompetent, serips og vedkommende,” pointerer den 32-
arige officer.



Max Bank har
topprofessionelt
Investeringscenter

Investeringseksperternes opgave er at skabe det stgrst mulige afkast til dig.
Uanset om du gnsker at investere som "Forsigtig Per”, som den "snusfornuf-
tige”, eller du "vover pelsen”...

Ogsa her lover vi dig professionalisme og en radgiver, der vil ga gennem
ild og vand for at skabe dig det bedste afkast af din stgrre eller mindre op-
sparing. Bag vores radgivere star vores eget hold af uafhaengige eksperter
med direkte adgang til de bedste markedsinformationer om aktier, obliga-
tioner, valuta osv. Og vi er altid klar til at udarbejde et investeringsforslag til
dig — helt uforpligtende.

Max Bank Investeringscenter — nar du vil handle aktivt

Har du gnske om en Ipbende dialog med specialisterne i Investeringcentret,
nar du vil handle aktivt, anbefaler vi, at du deltager i Max Formuepleje. Her
far du en personlig investeringsradgiver i et af markedets mest professio-
nelle investeringscentre.



Kunderne har ordet

Bordtennisstjernen Michael Maze er en mdlbevidst batman.
Og han bruger flittigt netbanken til sine daglige
okonomiske transaktioner overalt i verden.

Men ndr han spiller privatskonomisk ping-pong

med sin bankrddgiver, sd sker det ikke over nettet,

men i personlig og tryq dialog med Max Banks
Direkte-center via hjemmebasen i Fakse.

m

BATMAN BRUGER NETBANK, MEN ER MEST TRYG VED PERSONLIG PING PONG

Selvom den internationale bordtennisstjerne Michael Maze kun er midt i tyverne, har han boet i udlandet
siden han var 16 ar, og ca. 200 dage om aret lever han i en kuffert pa rejse til traening og kampe

— ikke mindst i Kina. Malet er en plads blandt verdens ti bedste bordtennisspillere. Men uanset hvor
Michael Maze befinder sig i verden, har han altid en taet relation til Max Bank i Naestved med i bagagen.
Det er nemlig Michaels mor og hendes mand, der ordner alt det praktiske, nar han er pa farten.

"Jeg bruger selvfglgelig i vid udstraekning netbanken til
mine daglige pkonomiske transaktioner, ligesom jeg har et
godt MasterCard, sa jeg ikke risikerer at kommer i bekneb
for kontanter, nar jeg er ude at rejse. Men ellers kgrer dia-
logen med banken via min mor og hendes mand. Det bety-
der meget for mig, maske fordi jeg nok er lidt af et rode-
hoved, der ikke altid er sa god til at have styr pa papirsager
og den slags, selvom det er blevet bedre. Derfor er det rart
at have en, som man er tryg ved, til at sta for og ordne sine
pengesager. Men jeg vil nu gerne sige, at jeg altid har faet
en god behandling i Max Bank, og som ’fjernkunde’ kan
jeg kun anbefale banken,” siger Michael Maze.

1



Intro

Vi tilbyder dig vores meget attraktive "Formuepleje” GRATIS*
i 1ar samtidig med, at du far 5.000 kr. til dekning
af kurtageomkostninger, nar du handler vaerdipapirer.

*Introtilbudet gaelder til 31. december 2006. Eneste betingelse for tilbudet er, at du har vaerdipapirdepot pa min. 1 mio. kr.
eller samler dine bankforretninger i Max Bank.

Vil du vide mere om “Formuepleje” i Max Bank - sa ring
til os, kig pa www.maxbank.dk eller fa tilsendt brochure.

Nemt og gratis at skifte til Max Bank
- og nemt at vaere kunde

Det kraever blot en underskrift fra din side, sa tager vi os af
alt det praktiske omkring dit skifte. Og vel at marke uden
det koster dig noget.

Max Bank Direkte-center
Jernbanegade 9

4700 Naestved

TIf. 56 16 51 00

www.maxbank.dk - braender for det ypperste




